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Burada ele alınan veriler, TEPAV’ın gönderdiği TEPE (TEPAV Perakende Güven Endeksi; perakende sektöründe faaliyet icra edenlerin geleceğe bakışlarına ilişkin veriler) bülteni kapsamındadır. Bu çerçevede aşağıdaki değerlendirmeler, temsil yönleri dikkate alınarak TSO/TB üyeleri (perkendeci iş adamı) açısından yapılmaktadır ve genel niteliklidir. Daha detaylı değerlendirmeler, ancak mahallî ölçekte yapılacak analizlerle gerçekleştirilebilir.

A) 2014 yılı aylık TEPE seyri
· 2014 yılı boyunca değişen oranlar söz konusu olmakla beraber, Ağustos ayı itibariyle giderek artan oranlarda güvensizlik yaşandığı görülmektedir. İş adamlarının tedbirli olmasında fayda vardır.
· Elbette sektörlere göre değişmek kaydıyla, fazla stok birikimi yapılmaması düşünülebilir. Fakat bu, satış faaliyetlerinin durdurulması ve istihdamın azaltılması şeklinde algılanmamalıdır.
B) Mevsimsel etkilerin arındırılması halinde gelecek 3 aya ilişkin beklentiler

· Mevsim/iklim etkileri bir yana bırakıldığında, gelecek üç aya (Kasım-Aralık-Ocak) ilişkin beklentiler her ne kadar düşüş eğilimini işaret ediyorsa da halen pozitif oranlıdır.

· Yani azalan oranlarda satış beklentileri hakim olmakla beraber mutlak manada azalma görünmemektedir. Bu sebeple, mevcut şartlarda geleceğe ilişkin çok karamsar olmayı gerektiren bir durum yoktur.
C) İşlerde toparlanma algısı
· 2013 yılına göre 2014 yılı genelinde işlerde toparlanma algısı negatif bir seyir izlemiştir. Fakat sadece 2014 Eylül’ü baz alındığı takdirde Ekim ayında nispî bir olumlu değişim göze çarpmaktadır.

· Doğrusu, Mart 2014’teki seçim sürecine ilaveten yaz dönemi durgunluğu, işlerdeki toparlanma algısını belirgin bir şekilde düşürmüştü. 2014’ün son çeyreğinde bu durum tersi bir istikamet almış vaziyette.
· 2015’teki seçim sürecinin ise, önceki yıldakinin tersine, bu algıyı daha olumlu yönde etkileyeceği belirtilebilir.

D) TR’de sektörel bazda Ekim/Eylül 2014 değişimi
Ekim 2013’e göre Ekim 2014’te alt sektörler itibariyle güven endeksi negatif görünümlüdür. Yani tüm alt sektörlerin satışlarında düşüş meydana gelmiş olup ortalama oran %-15’tir. Alt sektörlere göre şu üçlü sınıflama yapılabilir:

a) Ortalama oranın üstünde olumsuz bir seyir izleyen alt sektörler
	No
	Alt sektör
	Oran (%)

	1
	Mobilya, aydınlatma ekipmanı ve ev içi kullanım ürünleri
	-27.6

	2
	Tekstil, hazır giyim ve ayakkabı
	-16.4


b) Ortalama orana yakın seviyede seyir izleyen alt sektörler
	No
	Alt sektör
	Oran (%)

	1
	Elektrikli ev aletleri, radyo ve televizyonlar
	-14

	2
	Birden fazla türde ürün satan bakkal, market ve büyük mağazalar
	-14


c) Ortalama oranın altında seyir izleyen alt sektörler
	No
	Alt sektör
	Oran (%)

	1
	Motorlu taşıtlar
	-5.7

	2
	Yiyecek, içecek ve tütün ürünleri
	-5.3


Yani; “c” grubu sektörlerde işler nispeten olumlu iken, “b” grubunda temkinli olmak gerekir. Öte yandan “a” grubu sektörleri çok dikkatli olmak durumundadırlar. Zira, mevcut şartlarda en riskli sektör konumundadırlar.
E) Euro Bölgesi ülkelerinde Ekim/Eylül 2014 değişimi ve Türkiyeli iş adamları için AB fırsatları
Euro Bölgesi’ndeki 28 ülkenin ortalaması %-0.9 olup ülke sınıflamaları şu şekildedir:

a) Ortalamaya göre negatif endeks değerine sahip olanlar (en fazladan aza doğru):

İngiltere, Macaristan, Güney Kıbrıs, Danimarka, Belçika, İsveç, Portekiz, Bulgaristan, Litvanya, İspanya, Almanya, Hırvatistan, İtalya.

b) Ortalamaya göre pozitif endeks değerine sahip olanlar (en fazladan aza doğru):

Slovenya, Yunanistan, Estonya, Hollanda, Çek Cumhuriyeti, Romanya, Polonya, Avusturya, Fransa, Finlandiya, Letonya, Slovakya.
Doğrusu net bir değerlendirme yapmak için daha farklı verilere de (önceki dönem oranları, ihracat-ithalât mal bileşimleri vs.) ihtiyaç var ama mevcut bilgiler dahilinde şunlar ifade edilebilir.
· “a” grubu ülkelere ihracat yapan iş adamları dikkatli olmalıdır. Zira, endeks değerine göre bu ülkelerdeki satıcıların geleceğe güvenleri ortalama oranın daha da altındadır, yani olumsuz bir seyir izlemektedirler.
· Öte yandan, “b” grubu ülkelere ihracat yapanlar daha avantajlıdır. Zira, bu ülkelerdeki güven endeksi, ortalama oranın üzerinde olup olumlu bir görünüm sergilemektedir. Buralar birer fırsat ülkesi konumunda olup, kısa vadede iyi birer ihracat pazarı olarak görünmektedirler.
